SPRZEDAZOWE OSKARY ROZDANE

IV Edycja Konkursu Polish Natio-
nal Sales Awards — Profesjonalny
Sprzedawca Roku zostata roz-
strzygnieta. Komisja S¢dziowska
pod nadzorem Kapituty Se-
dziowskiej, a takze PwC, sposrod
22 finalistow, rywalizujacych
ze sobg w 10 kategoriach, wytonita
8 laureatow Konkursu i wyrdznita
9 0sob. W awangardzie nagrodzo-
nych, w najwazniejszej kategorii
»dprzedawca Roku”, laureatem
zostal Piotr Wojno, Unilever Pol-
ska Sp. z 0.0. Natomiast w katego-
rii ,Menedzer Sprzedazy Roku”
— Sebastian Szymanek, Polpharma
Biuro Handlowe Sp. z 0.0.

Decyzje sedziow poznaliSmy
26 pazdziernika br. podczas
Finatowej Gali PNSA, ktéra odbyta si¢ w Business-

man Institute. Uczestnikow wydarzenia byto ponad

220, wsrod nich znalezli si¢ prezesi 1 czlonkowie
zarzadow najwigkszych firm, dyrektorzy sprze-
dazy, Key Account Managerowie oraz wiasciciele
liczacych si¢ na rynku przedsigbiorstw z réznych
branz. Wsrod Gosci Honorowych byli obecni m.in.
Prezydent m. st. Warszawy, Hanna Gronkiewicz-
-Waltz oraz Senator RP, Eryk Smulewicz. Galg
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poprowadzit Pawel Pochwata — rezyser 1 dzienni-
karz TVP 1, wspotprowadzacy program ,Kawa
czy herbata? ”. Podczas Gali odbyta si¢ aukcja
grafiki ,,Usmiech Wilka” Andrzeja Pagowskiego
oraz obrazu Jana Szula, Dyrektora TVP Info.
Catkowity dochdd z aukcji przeznaczony zostat
na rzecz Fundacji Dzieci Niczyje.

Polish National Sales Awards to przedsie-
wziecie, ktorego misjg jest dzialanie na rzecz
rozwoju przedsiebiorstw poprzez wspieranie
dzialéw sprzedazy przy jednoczesnym tworzeniu
etosu profesjonalnego sprzedawcy. PNSA czynnie
uczestniczy w ksztaltowaniu standardéw sprzeda-
zy na polskim rynku, a jej gtéwnym 1 najwazniej-
szym celem jest promowanie etyki oraz dziatan
etycznych w biznesie, majacych niezaprzeczalny
wplyw na kreowanie polskiego rynku pracy.

»0O bardzo wysokim poziomie konkursu
swiadczy ilos¢ osob, ktore znajdujg sie w gronie
jego finalistow. Jest ich niewiele, ale nie wskazuje
to na mafg liczbe zgtoszen, ktorych z roku na rok
przybywa, a o krytycznych sedziach i wysokim
poziomie, ktory trzeba osiggnac 1 utrzymywac,
chcac dostac sie do drugiego etapu Polish Na-
tional Sales Awards — méwi Michal Pilkiewicz,
przewodniczgcy Kapituty Sedziowskiej PNSA.
—Juz samo znalezienie sie w gronie Finalistow
jest ogromnym wyrdznieniem i niesamowitym
sukcesem.”

W swoim przemoéwieniu
otwierajacym Gale Prezes
PNSA Elzbieta Petka prze-
kazata Gosciom informacje
dotyczace przysztosci Kon-
kursu PNSA: ,,Spotykamy
si¢ juz po raz czwarty, aby
pozna¢ laureatow 1 wy-
réznionych w konkursie
Polish National Sales
Awards. Minione cztery
lata wspolnej pracy uznaé
mozna za nasz wspolny
sukces. Jednak aby utrzy-
macé wypracowywany tak
diugo sukces, potrzebne sa
zmiany. Dlatego tez mam
przyjemnos¢ oglosic, ze
rozpoczynamy prac¢ nad
stworzeniem Stowarzyszenia, ktore przejmie
organizacj¢ konkursu. Otworzy to przed PNSA
nowe mozliwosci rozwoju. Jestem przekonana, ze
dzieki temu bedzie mozliwos¢ pelnej realizacji
podstawowego celu, jakim jest promowanie etyki
w dziedzinie sprzedazy, jak i jej najwyzszych
standardow.”

»Poradnik Handlowca” byt patronem medial-
nym tego wydarzenia.
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